
SAP Business One is een betaalbare, gebruiksvriendelijke toepassing voor bedrijfsbeheer, speciaal ontwikkeld voor kleine en 

middelgrote ondernemingen. Met SAP Business One beheert u moeiteloos al uw bedrijfsprocessen – van verkoop en distributie tot en 

met financiën – in één geïntegreerd systeem. De software biedt u een perfect real-time inzicht in het reilen en zeilen van uw 

onderneming. Zo kunt u sneller inspelen op klantvragen en uw bedrijf winstgevender laten groeien.

SAP Business One biedt u rechtstreeks toegang tot al uw bedrijfsinformatie, waar en wanneer u die nodig heeft. Deze unieke applicatie 

ondersteunt alle processen in uw onderneming, zodat u een perfect overzicht heeft. En zodat u gefundeerde beslissingen kunt nemen. 

Met SAP Business One worden alle aspecten van uw onderneming flexibeler: van administratie, klant- en taakmanagement tot distributie 

en financiën.

Boekhouding en Financiën

Klantenbeheer (CRM)

Financiële boekhouding – Centraliseer en onderhoud al uw financiële 

processen in één enkel systeem (grootboek, input in het dagboek, 

budgettering en rekeningen), met uitgebreide tools en rapporten. 

Budgettering – Beheer de creatie, allocatie en distributie van uw 

budget. Bouw budgetopvolging, -rapportering en -waarschuwingen in, 

waardoor de verantwoordelijke gebruikers een signaal krijgen als een 

transactie een maandelijkse of jaarlijkse budgetlimiet overschrijdt. 

Banktransacties – Voer gemakkelijk alle betalingsprocessen uit, zoals 

cashontvangst, uitschrijven en aanbieden van cheques, 

voorafbetalingen, betalingen met kredietkaart en rekeningcontroles. 

Financiële rapportering – Maak gebruiksvriendelijke financiële 

rapporten aan, inclusief balansen, winst- en verliesrekeningen, 

cashflowanalyses, transactierapporten, vergelijkingen tussen 

verschillende periodes en budgetrapporten. 

Verkoop opportunities beheren – Beheer elke stap van uw 

verkoopproces. Volg verkoop opportunities en verkoopactiviteiten op, 

analyseer de resultaten en bereken het inkomstenpotentieel. Aan de 

hand van opportunity analyse en verkooprapporten kunt u snel alle 

verkoop opportunities monitoren en analyseren. 

Webbased klantenbeheer – Geef uw salesteam veilige toegang tot 

klantengegevens, on line, waar ze ook zijn. Maak een webbased 

klanteninterface aan, die klanten de mogelijkheid biedt om on line, in 

real time, vragen te stellen of de status van hun bestellling op te 

volgen. 

Integratie met Microsoft Outlook – Zet dankzij de naadloze integratie 

met Outlook alle klantengegevens van SAP Business One over in uw 

Outlook-adressenboek en synchroniseer uw kalender en takenlijst met 

uw agenda in Microsoft Outlook. 

Dienstverlening en support – Bewaar met SAP Business One 

makkelijk het overzicht over garantiebewijzen en 

onderhoudscontracten, en volg eenvoudig alle klantencontacten op. 

Zakelijke partners beheren – Beheer alle informatie van uw resellers, 

leveranciers en dealers, inclusief profielen, contactrapporten, saldo's, 

en analyses van verkoopprognoses. Zo kunt u beter alle prospects en 

leads opvolgen. 

Verkoop, Inkoop en Distributie

Administratie en Rapportering

Analyse en Integratie

Verkoop en levering – Maak offertes, voer klantenorders in, plan 

leveringen, update voorraadniveaus, rapporteer over klantenbalansen en 

controleer alle facturen en vorderingen nauwgezet. 

E-commerce – Zet uw eigen onlinewinkel op, volledig geïntegreerd met 

voorraad- en financieel beheer. Uw e-commercetool omvat een 

catalogus, een winkelmandje, de verwerking van bestellingen, 

klantenconfiguratietools en online dienstverlening. 

Inkoop – Beheer uw leverancierscontracten en -transacties efficiënt, 

inclusief de uitgifte van inkooporders, updates van 

voorraadhoeveelheden. Maak snel berekeningen van de waarde van 

geïmporteerde goederen, retouren, crediteringen en zorg voor een 

snelle verwerking van uw betalingen. 

Voorraadbeheer – Krijg volledig inzicht in voorraadniveau's, 

artikelbeheer, prijslijsten, speciale prijsafspraken, transfers tussen 

magazijnen en voorraadtransacties; alle SAP Business One tools voor 

voorraadbeheer zijn naadloos geïntegreerd met andere processen zoals 

verkoop en inkoop. 

Productieplanning – Bepaal eenvoudig welke materialen en 

grondstoffen u nodig heeft voor uw productie. SAP Business One omvat 

een wizard die u helpt om uw planning in goede banen te leiden, in vijf 

stappen, en uw behoeften op voorhand in te schatten. 

Human resources – Bundel alle relevante data over uw personeel op 

één centrale locatie. Een garantie voor een veel efficiënter beheer. 

Automatische waarschuwingen – Definieer uw eigen waarschuwingen 

en unieke workflowprocessen: bepaal wanneer een bepaalde 

goedkeuring, procedure of andere stap automatisch kan of moet worden 

opgestart. 

Analyses en rapporten – Creëer intuïtieve rapporten en analyses voor 

elk aspect van uw business, inclusief klanten en leveranciers, verkoop, 

cashflow, boekhouding, magazijnvoorraad, financiële staten, prijsbeheer 

en klantenactiviteiten.

 

Drag & relate – Onderzoek de link tussen twee soorten data. Versleep 

de data waarover u meer informatie wilt, plaats die bovenop de andere 

data en vraag meer details. U krijgt direct een volledig inzicht. 

Customisation en integratie – Voeg snel velden toe, verander 

formulieren en queries en personaliseer rapporten. Dit kan dankzij de 

standaard software development kit (SDK): een reeks herbruikbare 

businessobjecten en customisation tools voor de user interface. Zo kunt 

u SAP Business One op maat maken en integreren in uw systeem, zodat 

het uw branchespecifieke eisen en wensen moeiteloos inlost. 

SAP Business One: de kracht van SAP voor het MKB

The best-run businesses run SAP

ACCOUNTVIEW:
DE OPLOSSING VOOR UW BEDRIJFSPROCESSEN
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Een handelsbedrijf heeft een andere informatiebehoefte dan een adviesbureau dat uren declareert. 
Onze oplossingen volgen dan ook de belangrijkste bedrijfsprocessen, waaronder financieel, handel, 
logistiek, projecten, uren, relatiebeheer, accountancy en productie. Voor al deze bedrijfsprocessen 
heeft AccountView modules ontwikkeld. Hierdoor kunt u heel eenvoudig een oplossing samenstellen 
die precies aansluit op uw specifieke bedrijfssituatie. 

Welke combinatie van modules u ook kiest, met AccountView beschikt u altijd over één 
geïntegreerde applicatie. Samen met u stellen we uw configuratie samen. U koopt alleen wat u echt 
nodig hebt. Als uw behoefte verandert, kunt  u het pakket uitbreiden. AccountView groeit met u mee.

“Een grootboek is een grootboek” is vaak de eerste gedachte. Maar in AccountView zitten standaard 
een aantal extra opties die het leven van de controller een stuk aangenamer maken. Zo levert de 
introductie van AccountView u directe voordelen op bij uw financieel beheer, uw rapportage en de 
bedrijfscommunicatie. Daarbij is AccountView de ideale backoffice voor uw complete 
bedrijfsinformatiesysteem, van logistiek tot uren en van relatiebeheer tot projecten.

AccountView verzorgt de complete stroomlijning en planning van uw verkoop-, inkoop-, order- en 
aflevertraject. Tot en met de meest complexe logistieke trajecten. Door de volledig geïntegreerde 
aanpak vergroot u uw toegevoegde waarde voor uw klanten én verhoogt u uw logistieke efficiency 
en kwaliteitszorg. Bovendien houdt u door gebruik te maken van een real-time mailsysteem uw 
klanten op de hoogte van de orderstatus, voorraadveranderingen en gewijzigde planningen.

Voor voorraadgestuurde productiebedrijven biedt AccountView een perfect geïntegreerde oplossing. 
Voor klantordergestuurde productie en semi-procesindustrie werkt AccountView samen met 
specialisten in de ERP-markt. Voor alle oplossingen geldt een naadloze integratie via Microsoft 
.NET/XML.

AccountView biedt u een complete oplossing voor elke fase in uw projectmanagement. Door de 
geïntegreerde aanpak bent u op elk moment op de hoogte van uw calculaties versus de 
werkelijkheid, alsook de positie van uw onderhanden werk. Zo kunt u veel actiever inspelen op de 
gang van zaken en tijdig ingrijpen als dat noodzakelijk is.

Uw uren registreren is één. Veel interessanter zijn de mogelijkheden die u voor uw facturering kunt 
inzetten. Met AccountView beschikt u over uitgebreide opties om uw tariefstructuur en werkwijze 
naar wens in te richten.

Zoekt u een krachtige oplossing om uw verkoopactiviteiten en relatiegegevens te beheren? En wilt u 
deze oplossing compleet integreren met uw financiële backoffice? Met AccountView is het mogelijk. 
Want AccountView is zo flexibel van opzet, dat u het voor uw hele bedrijf kunt inzetten. Niet alleen op 
de verkoopafdeling, maar ook op klantensupport of voor het beheer van subsidieaanvragers. 

Veel accountants- en administratiekantoren zijn op zoek naar een oplossing die hen ondersteunt bij 
het behalen van een hogere productiviteit en bij de dagelijkse project- en urenadministratie. Ook 
biedt AccountView ingenieuze samenwerkingsmogelijkheden met uw clienten. U controleert, terwijl 
zij kunnen doorwerken. Hierin is AccountView enig in zijn soort.  Steeds vaker kiezen zij voor 
AccountView.

Niet alle functionaliteit is onderdeel van één bedrijfsproces. Zaken als beveiliging en 
controlemogelijkheden zijn bedrijfsbreed van belang en geven u meer grip op uw gegevens. Door de 
alertingmogelijkheden bent u in staat proactief uw business te runnen en automatisch rapportages te 
laten emailen. Door de flexibiliteit en aanpasbaarheid van AccountView kan de software volledig 
worden toegesneden op de behoefte van uw bedrijf.

AccountView is 
verkrijgbaar in drie 
uitvoeringen:

Solo:
1 user
vanaf € 695,-

Team:
2 user
vanaf € 1.750,-

Business:
5-250 user
vanaf € 3.000,-

SAP Business One: 1-50 user, vanaf: € 2.500,-

Bel DWI Systems voor meer informatie:
0348-413027

Bel DWI Systems 
voor meer 
informatie:

0348-413027


