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MODULES HANDEL EN LOGISTIEK

Verkoopanalyse

Wilt u in één oogopslag zien wat de omzet is op uw artikelgroepen  
per week? Wat de omzet is per debiteur per artikel per kwartaal?  
De omzet per artikel per dag? En wilt u uw tabellen grafisch weergeven 
in Excel? Vertrouw dan op de krachtige module Verkoopanalyse. 

voor wie
Voor iedereen die  
functionaliteit zoekt voor 
gedetailleerde analyses  
en fraaie presentaties van  
de verkoopresultaten.

Uw voordeel
 Optimaal inzicht doordat  

u beschikt over uitgebreide 
standaardrapporten, over-
zichtelijke kruistabellen, 
flexibele rapportageperiodes 
en representatieve uitvoer.

 Goede exportmogelijkhe-
den naar standaardsoftware, 
zoals Excel, voor fraaie  
grafische presentaties.

 Optimaal inzicht in uw 
verkopen, waardoor u  
kosten in het inkooptraject 
kunt besparen en u de  
planning voor uw verkoop-
traject kunt verbeteren. 

Kruistabel
Gebruik overzichtelijke kruistabellen, 
waarin horizontaal en verticaal de  
variabelen worden uitgezet die u wilt 
analyseren. Zo is de omzet per artikel 
per periode in standaardvorm een lange 
lijst informatie, maar als kruistabel is het 
een A4-tje dat leest als een grafiek.

Exporteren naar Excel
Exporteer kruistabellen rechtstreeks 
naar Excel nadat u in AccountView  
uw informatie hebt geanalyseerd en 
voorbewerkt. Gebruik de functionaliteit 
en grafische presentatiemogelijkheden 
van Excel om bijvoorbeeld uw eigen  
analyses uit te voeren, tabellen verder  
te bewerken en driedimensionale  
grafieken op te stellen.

Wilt u uw omzet over een bepaalde week analyseren? Of wilt u uw omzet per artikelgroep 
of per artikel per debiteur grafisch weergeven? Met de module Verkoopanalyse kunt uw 
omzet en uw artikel-, magazijn- en prijsinformatie tot in detail analyseren. Zowel in over-
zichtelijke kruistabellen, als mooie grafieken. U hebt optimaal inzicht in uw verkopen!

* Uitbreiding op de  
module Facturering I.
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